MAYORISTAS MAYORISTAS | )

¢Como los elijen?

“¢A quién le compra mas?” es la pregunta que hacemos a los
distribuidores para determinar a los ganadores del titulo de
mayorista preferido

Para identificar a los distribuidores mejor posicionados como
opcion de compra en distintas subcategorias se realizo tam-

bién la pregunta: “; A quién prefiere en...?".

Los temas a los que se dirigio este cuestionamiento fueron:

[ Mayoristas )

* Hardware de marca / \
| puto de Venta Punto de Venta
* Infraestructura de redes @ A
* Infraestructura de Data Centers J

* Consumibles

* Refacciones Originales

* Partes para Ensamble

* Electronica de Consumo

» Software como Servicio (SaaS)

* Servicios Administrados de Impresion
* Infraestructura de Nube

* Seguridad

* Plataforma eCommerce

* Servicios Financieros

* Integracion de Proyectos

Ambos segmentos del canal mexicano se in-
clinan por CT Internacional cuando se trata
de vender Hardware de Punto de Venta.

. J

54 infochannel.info | Julio 2022 Julio 2022 | infochannel.info l 55

(




Q MAYORISTAS
CompuSoluciones
Hardware de Marca

~y
El canal de Valor se inclina por Ingram Micro, pero / ) a n O S
Gississ 1IN CRAIVI

el abierto lo hace por CT Internacional y después por TECNOLOGIA

CVA. Esta pelicula va a repetirse varias veces.
1985-2022

4 )

Periféricos

@ woemss  INLCRAIMI

Cuando el Canal busca Periféricos, prefiere ha-
cerlo con CT Internacional, pero Ingram Micro
empata el primer lugar en el canal de Valor.

o
o ¥ O"‘

°  Retos gue se convierten O
+ - +
en oportunidad

www.compusoluciones.com
/ T. 33-5000-7777
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2y iEcveicéia [N RAIVI

MICRO

Infraestructura de Redes

Cuando el canal busca dispositivos para armar
redes, el de valor prefiere hacerlo con Ingram
Micro, y el abierto con CT Internacional.

@ mmotsi 1N RAIVI
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MICRO

Infraestructura
para Data Centers

En Infraestructura para los Data Centers, los
canales de valor prefieren a Ingram Micro,
mientras que el canal abierto prefieren igual-
mente a Ingram Micro y a CT Internacional.

MAYORISTAS Q

MICRO

@ rsesas  INRAIVI

Consumibles

El canal de valor prefiere vender los consumibles de Ingram
Micro, mientras el canal abierto los de CT Internacional.
También fuertes en este rubro son CVA y Exel.

Refacciones
El canal ya no prefiere comprar las Refacciones @ TECNOLOGIA INRAMVI

Originales de Grupo ROM, sino con CT Inter-
nacional y con Ingram Micro.

MICRO

J
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2 Esss I CRAIMI

MICRO

Electronica de Consumo

Los canales de distribucién prefieren a
Ingram Micro y a CT Internacional para
vender Electrénica de Consumo, en los seg-
mentos de valor y abierto respectivamente.

J

’ COMPUTADORAS Y
@' TECNOLOGIA
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Partes de Ensamble

Las partes para ensamblar, o actualizar equi-
pos de preferencia se comercializan a través de
CT Internacional, seguidos por Grupo CVA.

MAYORISTAS Q

Servicios Administrados de Impresion

Los servicios administrados de impresién son de-
mandados de los mayoristas todavia en menor me-

dida. Ya destaca Ingram Micro en este rubro.

MICRO

IN “RAIVI
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MICRO

MICRO

@ﬁ_’%ﬁ"&ﬁ IN ‘RAIVI

Seguridad Informatica
Software como Servicio

Cuando el canal busca productos de
CyberSeguridad, el de valor prefiere
hacerlo con Ingram Micro y el Abierto
con CT Internacional.

- /

El Software como servicio es cada vez mds popu-
lar. Ingram Micro y CT Internacional encabezan
las preferencias de los distribuidores en los seg-
mentos de valor y canal abierto respectivamente.

4 )

Infraestructura de Nube

MICRO

@msomi I RAVI

MICRO

Otro rubro novedoso en esta encuesta es el de
Infraestructura de Nube. Ya destacan Ingram
Micro y CT Internacional.

@ rsims I CRAIVI

Plataforma de eCommerce

Los canales usan las plataformas de los mayo-

ristas para soportar sus sitios de eCommerce. El
canal de valor prefiere usar la de Ingram Micro

/ y el abierto prefiere la de CT Internacional.

\_
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Servicios Financieros

MICRO

ici i COMPUTADORAS Y
El canal de valor prefiere los servicios financieros de f@ sompuTspoRAS X IN ‘RAM

Ingram Micro, mientras que el canal abierto divide sus
preferencias entre Ingram Micro y CT Internacional.

4 )

Integracion de Proyectos

MICRO

Los canales de valor prefieren a Ingram Micro
para apoyarse en la integracién de proyectos,
mientras el canal abierto divide sus preferen-
cias entre Ingram Micro y CT Internacional. Lenovo

@ msomi I RAVI

NETSCOUT

THALES Transmit

- J
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¢A quién compra mas?

Esta es la pregunta mas importante que define con qué
mayorista prefieren trabajar los distribuidores.
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10 Lideres TIC

con mavor influencia

Estos son los lideres de marcas y mayoristas que
el canal opina que tienen mayor impacto en la in-
dustria TIC en México.



